Les questions M La methode Immo-Succes

A

ide mémoire des "Questions "

our sollicitation !

vendez...

vendez...

vendez...

vendez...

. Inscrit ou :
uestions < Anciens Mon cercle
t%lificatives AVPP EXPIRES vendu dans clients d’influence
q secteur
Q & Buts Inscrire? Réinscrire? J'ai inscrit/vendu Références? Références?
L’entrée en Etes-vous le Etes-vous le Etes-vous le Bonjour! Bonjour!
matiére propriétaire? propriétaire? propriétaire? (Nom du client) (Nom du contact)
Q o . 5 Toujours Intérét et Connaissez-vous Connaissez-vous
Toujours a vendre? oy e . ,
Intro Expiré? Références? quelqu'un? quelqu'un?
Q M Quand planifiez- Quand allez-vous Quand Quand Quand
Temps? vous prendre un engager un bon pensez-vous pensez-vous pensez-vous
bon agent? agent? déménager? déménager? déménager?
Q s Ou? Si vous Ou? Si vous Ou? Si vous Ou? Si vous Ou? Si vous

vendez...

Quand aimeriez-
vous étre 1a?

Quand aimeriez-

vous étre 1a?

Quand aimeriez-
vous étre 1a?

Quand aimeriez-
vous étre 1a?

Quand aimeriez-
vous étre 1a?

Pourquoi vendre
celle-ci? ©

Pourquoi vendre

celle-ci? ©

Pourquoi aviez-
vous choisi ce
secteur?

Pourquoi avez-vous
décidé de vendre?

Pourquoi avez-vous
décidé de vendre?

décision?

I 4 uels sont les . . .
Q Quels moyens de Q . . Quel prix croyez- | Quel prix croyez- Quel prix croyez-
Quel? 2 motifs qui ont ket ket N
publicité? Al vous obtenir? vous obtenir? vous obtenir?
empéché?
Q 8 Comment avez- Comment aviez- Comment avez- Comment avez- Comment avez-vous
Comment? vous décidé votre vous choisi le vous déterminé vous déterminé déterminé votre
prix? dernier agent? votre prix? votre prix? prix?
gf‘ . Pourquoi ne pas . Pourquoi pas... Pourquoi pas...
Q . Pourquoi vendre q P Pourquoi ne pas quot p quiot p
Pourquoi? A reprendre un agent X vendre vendre
! par vous-méme? . vendre vous aussi? | . 1 . 1
au plus vite? immédiatement? immédiatement?
o . . . u'est-ce qui va u'est-ce qui va
Q u'est-ce que u'est-ce que vous u'est-ce que Q d Q q
‘est-ce? g influencer votre influencer votre
Qu'est-ce* vous attendez? attendez? vous attendez?

décision?

Qui choisiriez-
vous? ©

Qui choisiriez-
vous? ©

Qui choisiriez-
vous? ©

Qui choisiriez-
vous? ©

Qui choisiriez-
vous? ©

Qu'attendriez-vous
de moi?

Qu'attendriez-vous

de moi?

Qu'attendriez-vous
de moi?

Qu'attendriez-vous
de moi?

Qu'attendriez-vous
de moi?

Connaissez-vous

Connaissez-vous

Connaissez-vous

Connaissez-vous/

Connaissez-vous/

rendez-vous! ©

meilleur moment?

meilleur moment?

meilleur moment?

meilleur moment?

Connaissez- les moyens que les moyens que ou : Puis-je entrer | Puis-je entrer en Puis-je entrer en
VOUS? jlutilise pour j'utilise pour en contact contact avec vous contact avec vous
vendre? vendre? avec...? périodiquement? périodiquement?

Ot?tenir un © Quiel serait le © Quel serait le © Quel serait le © Quel serait le © Quel serait le

meilleur moment?

Suivi a faire et a
suivre?

A suivre!

A suivre!

A suivre!
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